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Descriptif :

Une infographie créée avec Piktochart et utilisable en CAP, BEP ou BAC PRO

Deux ressources a utiliser pour travailler sur les étapes de la vente.

Une infographie réalisée avec Piktochart et un document de révisions pour la négociation en bac pro vente.

B Fiche de révisions Négociation (PDF de 481 ko)
Etapes de la négociation et techniques utilisées
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