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Préparer l'épreuve de négociation du bac pro
vente

Descriptif :

Diaporama et vidéo d’aide à la préparation de l’épreuve E2 Coefficient 4

Préparer l’épreuve de négociation du bac pro vente

Diaporama et vidéo d’aide à la préparation de l’épreuve E2 Coefficient 4

Epreuve Négociation Bac (Video Youtube)

Conseils pour la partie analyse de la négociation
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