	ACADEMIE  DE   POITIERS
	    Etablissement : ……………………..………

	Certificat d’Aptitude Professionnelle
	Secteur : …………
	Session : ………

	Contrôle en cours de formation (CCF)

MATHEMATIQUES
	Durée : …… minutes


NOM et Prénom du CANDIDAT : ……………………………………………………………………………

Date de l’évaluation : ………………………………………………………………………………………………

CAP : 
………………………………………………………………………………………………………………

	Question
	Domaine
	Compétences

	A) 1.
	Calculs commerciaux
	Calculer une remise

	A) 2.
	Calculs commerciaux
	Calculer un prix

	A) 3.
	Calculs commerciaux
	Calculer des frais



	A) 4.
	Calculs commerciaux
	Calculer un coût

	A) 5.
	Calculs commerciaux
	Calculer un prix

	A) 6.
	Calculs commerciaux

Calcul numérique


	Calculer un taux

Déterminer une valeur arrondie à 10n

	A) 7.
	Calculs commerciaux
	Calculer un prix

	A) 8.


	Calculs commerciaux

Calcul numérique

Calcul numérique


	Calculer un taux

Déterminer une valeur arrondie à 10n

Calculer la valeur numérique d’une expression littérale

	B) 1.
	Calculs commerciaux
	Calculer un taux , Calculer une remise

	B) 2.
	Calculs commerciaux
	Calculer des frais



	B) 3.
	Calculs commerciaux
	Calculer un coût

	B) 4.
	Calculs commerciaux
	Calculer un coût

	B) 5.
	Calculs commerciaux
	Calculer des frais



	B) 6.
	Calculs commerciaux
	Calculer un prix

	B) 7.
	Calculs commerciaux

Calcul numérique


	Calculer un taux

Déterminer une valeur arrondie à 10n

	COMPARAISON
	Calculs numériques
	Ordonner des nombres décimaux


La clarté des raisonnements et la qualité de la rédaction interviendront  dans l’appréciation des copies.

L’usage des calculatrices alphanumériques ou à écran graphique est autorisé à condition que leur fonctionnement soit autonome (circulaire N°99-186 du 16-11-1999).

L’usage du formulaire officiel de mathématiques est autorisé.


Un client souhaitant faire jouer la concurrence demande à deux commerçants un devis pour l’achat d’un équipement précis.

Vous allez compléter les deux factures suivantes qui correspondent aux devis demandés afin de déterminer le commerçant le plus avantageux.

Commerçant A

Compléter la facture suivante, après avoir répondu à chacune des questions.

1. Calculer le montant de la remise :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

2. Calculer le prix d’achat net :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

3. Calculer le montant des frais d’achat :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

4. Calculer le coût d’achat :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

5. Calculer le prix de vente hors taxe :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

6. Calculer le montant de la TVA :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

7. Calculer le prix de vente taxe comprise :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

8. Calculer le taux de marque (arrondir à l’unité) :

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

Commerçant B

Compléter la facture suivante, après avoir répondu à chacune des questions.

Il propose d’appliquer un coefficient multiplicateur de 1,5 au coût d’achat pour calculer le coût de revient.


1. Calculer le montant de la remise, puis la remise en pourcentage :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

2. Calculer le montant des frais d’achat :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

3. Calculer le coût d’achat :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

4. Calculer le coût de revient :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

5. Calculer le montant des frais de vente :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

6. Calculer le prix de vente hors taxe :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

7. Calculer le montant de la TVA, puis la TVA en pourcentage (arrondir à 0,1) :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
REPONSE : ……………………………

Comparaison

Quel est le commerçant le plus avantageux ? Justifier votre réponse en comparant les résultats obtenus.

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Barème de notation
Commerçant A (4,5 points)

A) 1.
0,5 point

A) 2. 
0,5 point

A) 3. 
0,5 point

A) 4. 
0,5 point

A) 5. 
0,5 point

A) 6. 
0,5 point

A) 7. 
0,5 point

A) 8.
1 point

Commerçant B (4,5 points)

B) 1. 
1 point

B) 2. 
0,5 point

B) 3. 
0,5 point

B) 4. 
0,5 point

B) 5. 
0,5 point

B) 6. 
0,5 point

B) 7. 
1 point

Comparaison (1 point)













NOTE :





PRIX D’ACHAT BRUT				900,00 €


REMISE   (…………)			..........................


PRIX D’ACHAT NET					864,00 €


FRAIS D’ACHAT   (3 %)			..........................


COUT D’ACHAT				..........................


FRAIS DE VENTE				..........................


COUT DE REVIENT				..........................


BENEFICE						100,00 €


PRIX DE VENTE HORS TAXE		..........................


TVA   (…………)				..........................


PRIX DE VENTE TAXE COMPRISE		       1 716,12 €





PRIX D’ACHAT BRUT				850,00 €


REMISE   (5 %)				..........................


PRIX D’ACHAT NET				..........................


FRAIS D’ACHAT   (2 %)			..........................


COUT D’ACHAT				..........................


MARGE BRUTE					600,00 €


PRIX DE VENTE HORS TAXE		..........................


TVA   (19,6 %)				..........................


PRIX DE VENTE TAXE COMPRISE		..........................








