
Les débouchésLes débouchésLes débouchésLes débouchés    
 

 ► L’ INSERTION PROFESSIONNELLE : Dans des entreprises telles que des agences immobilières, des sociétés           
de promotion-construction, des organismes de logement social, des établissements bancaires ou financiers…. 

• La transaction :  -    Etre négociateur immobilier 
-    Etre conseiller financier en prêts immobiliers 
-    Louer des biens immobiliers 

• La gestion immobilière : être administrateur de biens 
• Le syndic de copropriété : être responsable ou assistant syndic…. 

 
► LES POURSUITES D’ÉTUDES :  

• licences professionnelles : négociation immobilière, gestion immobilière, construction, logement 
social, métiers du notariat… 

• licence et master en droit. 
• Instituts de la Construction et de l’Habitation 
 

 

Le recrutementLe recrutementLe recrutementLe recrutement    
 
Sélection sur dossier pour les titulaires de tous types de baccalauréats : ES, L, S, STG 
 
 

Le contenu de la formationLe contenu de la formationLe contenu de la formationLe contenu de la formation    
 

Disciplines obligatoires Première année Deuxième année 
 TOTAL (Cours + TD) TOTAL (Cours + TD) 

Culture générale et expression 2 (1+1) 2 (1+1) 
Langue vivante étrangère I 3 (1+2) 3 (1+2) 
Economie générale 2 2 
Economie d’entreprise 2 2 
Droit général et de l’immobilier 6 (4+2) 6 (4+2) 
Techniques de l’immobilier 9 (5+4) 9 (5+4) 
Techniques du bâtiment 1 1 
Actions professionnelles 4 (0+4) 4 (0+4) 
Aide à la vie professionnelle 1 1 
   
TOTAL heures d’enseignement 30 (17+13) 30 (17+13) 

 
 

Les atouts de la formation au Lycée BranlyLes atouts de la formation au Lycée BranlyLes atouts de la formation au Lycée BranlyLes atouts de la formation au Lycée Branly    
 
• Une formation initiale sous statut scolaire, unique en établissement public dans l’Académie de Poitiers. 
• Une capacité d’accueil annuelle de 30 étudiants par promotion. 
• Des conditions de travail propices à la réussite à l’examen et à l’accès à l’emploi : locaux, utilisation permanente 

des nouvelles technologies de l’information, documentation spécialisée, des enseignants possédant des 
compétences professionnelles adaptées, un architecte en techniques du bâtiment…  

• Un réseau de partenaires professionnels bien établi participant aux entraînements à l’examen.  
• Un taux de réussite à l’examen de 80% (moyenne nationale : 55%) avec un diplôme final lié à une spécialité 

professionnelle. 
• Une insertion professionnelle immédiate liée aux stages effectués pendant les 2 années : 1/3 des offres d’emplois 

dès l’obtention du diplôme. 
• Des propositions d’emplois très fréquentes faites par les organismes immobiliers aux anciens étudiants via les 

enseignants. 
• Une poursuite d’études possible : plus d’un étudiant sur 5 a obtenu une licence professionnelle ou une licence en 

droit ou plus après le BTS. 

  
 

 
 
 

 
 
 
 

                
            
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
Lycée Edouard Branly      
2 rue E. Branly 
BP 613      
86106 Châtellerault     
 
Tél.standard : 05 49 02 52 60                                                         
Tél ligne directe : 05 49 02 52 48                                                   mel : lycee.branly@ac-poitiers.fr 
Fax services administratifs : 05 49 02 52                                       site : www.lyc-edouardbranly.ac-poitiers.fr 
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LE PATRIMOINE AU CŒUR DE LA FORMATION 
(maisons, appartements, locaux d’entreprises, terrains, terres, fonds de commerce…) 

             
 
       
                   
          
              
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 

                         UNE FORMATION INITIALE  SOUS STATUT  SCOLAIRE 
                        POUR DEVENIR UN PROFESSIONNEL DE L’ IMMOBILIER 
 

ACQUÉRIR 
 

    DES   COMPETENCES   TECHNIQUES          DES  COMPETENCES  JURIDIQUES                 
 

 - Gestion comptable, financière et fiscale         - Les droits et obligations des personnes 
 
 - Le marché immobilier         - La réglementation  professionnelle 
  et les méthodes commerciales                                    en immobilier 
  
  - Gestion administrative et       - Les contrats : bail, mandat, prêt,  
  communication professionnelle                    sociétés, syndic,  travail,  vente  

 
  - Techniques du bâtiment     

  
 
    DES  COMPETENCES  RELATIONNELLES 
 
    - Culture générale et expression française 
    - Culture économique 
    - Pratique de la langue anglaise 
    - Savoir-être : devoir de réserve, écoute, présentation,  
      Pugnacité, savoir-vivre, sens du secret professionnel … 
    

 

Vendre un bien immobilierVendre un bien immobilierVendre un bien immobilierVendre un bien immobilier    
neuf ou ancienneuf ou ancienneuf ou ancienneuf ou ancien    

neuf ou ancienneuf ou ancienneuf ou ancienneuf ou ancien    

Gérer un bieGérer un bieGérer un bieGérer un bien immobilier n immobilier n immobilier n immobilier 
pour le cpour le cpour le cpour le compte  ompte  ompte  ompte  d’un ou d’un ou d’un ou d’un ou 
plusieurs propriétairesplusieurs propriétairesplusieurs propriétairesplusieurs propriétaires    

 

Louer un bien Louer un bien Louer un bien Louer un bien 

immobilierimmobilierimmobilierimmobilier    

 

Aider au financement Aider au financement Aider au financement Aider au financement 

d’un achad’un achad’un achad’un achat immobiliert immobiliert immobiliert immobilier    

Mandat de vente 

Prospection 

Compromis de vente 

Visites de biens 

Honoraires / commissions 

Urbanisme 

Diagnostics techniques 

Relations avec les Notaires 

Négociation immobilière 

Vente d’immeuble à construire 

Fiscalité 

Mandat de gestion 

Gestion informatisée 

Reddition de comptes 

Syndic de copropriété 

Normes techniques 

Suivi de travaux 

Mandat de location 

Bail d’habitation 

Bail professionnel 

Etat des lieux 

Bail commercial 
Prêts immobiliers 

Gestion de Cabinet 

Assurances 
Gestion du personnel 

Logement social 

 

Assemblée  générale 

 

Des mises en situations  professionnelles permanentes : 
- Des travaux à partir de cas pratiques, de dossiers 

professionnels… 
- Des actions professionnelles hebdomadaires 
- Des stages 
- Des interventions de Professionnels de l’immobilier 
- Des visites de biens 
- Des simulations d’entretiens d’embauche… 

 


