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Dossier 1 : Le développement personnel 
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COMMUNICATION 

 
 
 

Le développement personnel du vendeur 
 
 
 
 

Objectifs et compétences à développer : 
2.1. Développement personnel du vendeur 

 
 Réaliser un CV numérique (vidéo) 
 Créer le QR Code qui correspond à la vidéo 
 Mettre son travail sur le mur collaboratif 

 

 
 
 
 
 
 
 

Professeur : M-A. DUPUIS 
 
 
 



  

TP : REALISER UN CV NUMERIQUE 2 

 

Travail à faire : 
 
A l’aide des tablettes que vous aurez à votre disposition, vous allez réaliser un CV numérique (c’est-à-dire une 
courte vidéo dans laquelle vous vous présenterez).  
Puis vous créerez un QR Code qui permettra d’accéder à votre vidéo. 
Ensuite vous mettrez ce QR Code sur le mur collaboratif aussi appelé Padlet afin que tous vos travaux soient 
regroupés. 
 
Une vidéo vous indiquant la marche à suivre pour réaliser le TP est disponible en flashant le QR Code ci-
dessous ainsi qu’un tutoriel pour réaliser un QR Code. 
 
Vidéo marche à suivre TP :      Tutoriel Création QR Code : 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Avant de vous lancer dans la création de votre vidéo, rédigez tout d’abord ce que vous souhaitez dire et dans 
quel ordre vous souhaitez présenter les éléments de votre CV. 
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