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Tâche  intermédiaire  3  :     
Comprendre  la  description  du  métier  de  vendeur  à  partir  d’un  extrait  
d’une  œuvre  littéraire  et  rédiger  une  fiche  sur  ses  activités  de  vendeur  
lors  du  stage.  (EE  )  A2  minimum  B1  visé  
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1)  De  quelle  nature  est  ce  document  ?  Entourez  la  bonne  réponse  :   
  
-­‐   Extrait  d’une  pièce  de  théâtre    

-­‐   Extrait  d’un  roman     

-­‐   Extrait  d’une  nouvelle  

2)  Quels  indices  vous  ont  aidés  à  trouver  la  réponse.  (Deux  indices  minimum)  :   
-­‐   
-­‐   
  
3)  Où  se  passe  la  scène  ?  Soulignez  les  indices  qui  vous  permettent  de  le  savoir.   (3ème  
paragraphe)  
  
  
  
4)  Make  a  list  of  all   the  characters.   What  do  they  do?  What  are  their  roles?  (1st,   2nd  and  3rd  
paragraph)   
                                   

Characters   Role  in  the  extract  
-­‐ A  GIRL   A  CUSTOMER  

-­‐     

-­‐      

-­‐      

-­‐      

-­‐      

-­‐      

     
  
5)  Make  a  list  of  all   the  products  you  can  find  in  the  shop:   (1st ,   2nd    and  3rd  paragraph)   
  
-­‐             -­‐             -­‐             -­‐   
-­‐             -­‐             -­‐             -­‐   
  
  
6)  Are  the  following  statements  right  or  wrong?   Justify  !            Right   Wrong  
     
   a)  The  story  takes  place  in  the  19th  Century:              
   …………………………………………………………………………………………………………………………………………………..……
…………..  
  
   b)  The  girl    is  rapidly  making  up  her  mind  about  her     
   purchase    
   ………………………………………………………………………………………………………………………………………..……………..
……………  
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   c)  Barrett,   the  salesman  pays  attention  not  to  urge          
   the  girl   to  buy  the  necklace.   
   ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
………..……  
  
  
  
  
  
  
  
  
7)  How  do  you  imagine  the  young  girl?  Why  ?  ( last   paragraph)  
  

  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  

-­‐ Justify  your  choice  :   
………………………………………………………………………..………………………………………………………………………………
…….…………………………………  

8)  Who  describes  the  young  girl   ?  (last  paragraph)  How  do  we  know  it  ?  Justify  with  one  
sentence  
  
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….………………
…………………………….………  
  
9)  What  does  the  character  think  about  the  girl?  Write  the  adjectives.   Make  a  supposition  
based  on  the  adjectives.   ( last  paragraph)  
  
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………..  

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………  

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………....  

  
10)  According  to  Liz’s  method,  what  does  a  good  salesperson  do  ?   ( l .11  à  20)  
  
Saluer,  
aller  au  devant  du  client,  

  
Saluer  et  prendre  congé,  
rester  à  l’écart  si  le  client  

  
Saluer,  
assister  le  client  s’il  en  a  
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être  pressant  face  à  
l’hésitation  du  client,  flatter  le  
client  et  
conclure  à  tout  prix  une  vente  

hésite,  
garder  son  espace  de  travail  
le  plus  ordonné  possible  et  
conclure  une  vente  à  tout  
prix  

besoin,  
être  poli,  le    conseiller  avec  
honnêteté.  
Une  vente  n’est  jamais  sûre  

  
Pick  up  the  verbs:  
…………………………..………………………………………………………………………………………………………………………………………
………………………..  
  
9)  In  6  to  7  lines,   explain  what  you  did  to  be  a  good  shop  assistant  when  you  were  on  your  
work  placement:  EE  A2-­‐B1  
   When  I  was  in  the  shop  where  I  did  my  work  placement,  like  Barrett,  I    

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………….. 


